
FACEBOOK ADS

vicentferrer.com/facebook-ads
@ferrervicent



Historia
2004 - Facebook Flyer
2005 - Partypoker & Apple
2007 - Facebook ADS
2012 - Mobile ADS & Retargeting
2013 - Video ADS & Lookalike
2014 - Carrousel 
2015 - DPA & Lead ADS & Canvas & Pixel
2017 - Split Test



En 2010-2015, la mina 
(funcionaba aunque no lo hicieras perfecto)

CPM

El coste por mil de 0,32€ 
no sería habitual ahora 
mismo!

Frecuencia altísima, pero 
daba igual, funcionaba 





CPM MAYO 2018. Fuente: Statista 



¿Cómo funciona Facebook?  
¿y sus cambios de 
rentabilidad?

- CPM

ES UN MERCADO

Pujamos compitiendo 
contra otros anunciantes, 
por impactar a la misma 
audiencia. 

Cuantos más anunciantes 
pujando fuerte, más sube 
el mercado. 



Todos los males 
se solucionan 
comprando un 
curso de 
trafficker



CAMPAÑA A

GRUPO DE ANUNCIOS AA GRUPO DE ANUNCIOS AB

ANUNCIO ABBANUNCIO ABAANUNCIO AABANUNCIO AAA

ESTRUCTURA



OBJETIVOS



CAMPAÑA



CONJUNTO DE ANUNCIOS



ANUNCIO



CANVAS

Experiencia 

Landing interna en 
Facebook. 

- Mejor CPC
- Mejor velocidad de carga
- 100% mobile 

http://www.youtube.com/watch?v=d5Ahadhsg-Y


PÍXEL

EVENTOS 

- View Content
- Add To cart
- Checkout
- Purchase
- Lead 
- Search
- ...



CATÁLOGO (FEED)

CATÁLOGO DE 
PRODUCTOS 

- NOMBRE
- DESCRIPCIÓN
- FOTO(S)
- URL
- STOCK
- PRECIO
- SKU



ECOMMERCE
Claves - Partimos de un Píxel y feed catálogo 
al 100%

➔ CONVERSIÓN

➔ DPA
Retargeting dinámico de producto

➔ Nuevas audiencias LAL
Trabaja audiencias Lookalike similares a 
tus compradores. 

➔ Leads que aporten valor
Comunidad, Tutoriales, Webinars. 

Muy potente en ecommerce B2B

➔ Canvas (en Moda)



DPA

RECOMENDABLE AB 
TEST CON 2 ADSETS

- VIEW LAST 30
- ADD TO CART LAST 

21



CONVERSIÓN

RECOMENDABLE AB 
TEST CON 2 ADSETS

- VIEW LAST 30
- ADD TO CART LAST 

21



FB para LEADS
2 Fórmulas: Landing propia o Lead Ads

➔ AB Testing en TODO: Copys, 
Imágenes, Formulario, Landing, 
Audiencias, Presupuestos

➔ Integración posterior: Growth

➔ Captar Leads para aportarles valor
Comunidad, Tutoriales, Webinars. 

Muy potente en ecommerce B2B

➔ Canvas (en Moda)



MODELO DE ATRIBUCIÓN

Por defecto: 
28 días CLICK+1 Día VIEW



ROAS
- (INGRESOS/INVERSIÓN)/100

- CUANTOS € FACTURAMOS CON 
CADA € INVERTIDO EN PUBLICIDAD



ANÁLISIS DE RENTABILIDAD



CONCLUSIONES

ESTRUCTURAS 
ESCALABLES

ADAPTARNOS RÁPIDO Y 
PREVENIR CAÍDAS

AB TESTING 
APLICADO A TODO.

NUNCA DAMOS NADA POR 
SUPUESTO

CREATIVIDADES DE 
PRIMER NIVEL

LA ÚNICA FORMA DE 
COMPETIR EN 
CONDICIONES



GRACIAS!


